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Feinheiten, 01, Kunststoff auf Leinwand

Innerhalb der deutschen Keramikszene krei-
sen die Debatten momentan immer haufiger
um die Versuche der Angewandten Kunst,
sich gleichrangig neben der Bildenden Kunst
zu behaupten. Zu weit voneinander entfernt
scheint ein benutzbarer Gegenstand von ei-
nem sogenannten freien Objekt zu sein, als
dass man beide ebenbiirtig bewerten konne -
so lauten mehrfach die Statements der an-
gesichts dieses Umstands etwas ratlos wir-
kenden Diskussionsteilnehmer,

Als Ines und Christoph Hasenberg vor zwolf
lahren beschlossen, in Siegburg ein gemein-
schaftliches Atelier zu griinden, stellte sich ih-
nen nicht die Frage, die heute von vielen als
(keramisches) Dilemma betrachtet wird. Und
doch haben sie seitdem fiir sich eine erfolgrel-
che Lebens- und Arbeitsform gefunden, die ge-
nau dieses viel umstrittene Thema der gleich-
berechtigten Kiinste in ihren Mittelpunkt stellt.

Beide Kiinstlerlnnen arbeiten eigenstandig
auf ihrem Gebiet, haben sich unabhangig von-
einander entwickelt. Ines Hasenberg, die aus-
gebildete Scheibentopferin und Keramikge-
stalterin, widmet sich auf spielerische Weise zu
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einem groBen Teil farbenfrohem, fantasievol-
lem und bis in kleinste Details aufwendig gear-
beitetem, hochwertigem Unikat-Gebrauchsge-
schirr. Zunehmend fertigt sie autonome GefaRe
und Objekte und erhdlt groRere Auftrage fur
kiinstlerische Einzelstiicke, wie beispielsweise
gro@fqrmatige Wandspiegel, die sie sehr liebe-
voll mi"t\gusdrucksstarken Ornamenten und
vielféltig gestalteten Dekoren versieht.

Christoph""-.\Hasenberg absolvierte eine
Lehre zum Clas- und Porzellanmaler, stu-
dierte Produktdesign und arbeitet seit An-
fang der 1990er-Jahre als Lehrer fiir Frei-
handzeichnen und Gestaltungstheorien an
der Fachschule fiir Keramikgestaltung in
Hohr-Grenzhausen. Seit iiber dreiBig Jahren
stellt er in den Bereichen Malerei, Zeichnung,
Clas, Keramik, Porzellan und freie plastische
Arbeit aus. Schwerpunkte legt er derzeit auf
Malerei und bildhauerische Arbeiten, die er
in Keramik oder Bronze ausfiihrt.

Dass Ines und Christoph Hasenberg eine
groRe Leidenschaft fiir ihre Arbeit entwickelt
haben und diese leben, bezeugt jeder Raum
ihres Hauses in Siegburg. In miihevoller
Kleinarbeit haben sie es schrittweise fast
komplett selbststandig renoviert und saniert.
Im gesamten Haus lassen sich eigene
Arbeiten, wie beispielsweise ein Teeservice in
der Kiiche oder ein groBes Gemélde im
Treppenaufgang, aber auch Arbeiten von
Kolleglnnen finden. So haben sich Hasen-
bergs ein Kleinod sowohl in privater als auch
beruflicher Hinsicht geschaffen. Sie verste-
hen es, ihrem Lebens- und Arbeitsraum ein
stimmiges Wohnkonzept zu verleihen, das
vor allem authentisch erscheint.

Sich mit Kunst zu umgeben, angewandter
oder freier, diese im Alltag zu nutzen und sich
somit an ihr zu erfreuen, ist ein wesentliches
Bekenntnis, dem man im Hause Hasenberg
immer wieder begegnet.

«Wir gehen mit unserer Kunst sehr offen
um, leben mit ihr und tragen dies auch nach
auBen”, so Ines Hasenberg. ,Aus diesem
Grund gehoren Leben und Arbeit fiir uns im-
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mer auch ein Stiick weit zusammen”, fiigt
Christoph Hasenberg hinzu. Eine strikte und
vor allem gewollte Trennung von Privat- und
Arbeitsbereich gibt es bei ihnen nicht. So be-
finden sich hier auch das Atelier von Ines
Hasenberg und ein heller, einladender Raum,
der als Verkaufsgalerie ihrer Arbeiten dient.
Christoph Hasenberg hat vor fiinf Jahren in
einem der benachbarten Hauser sowohl ein
Atelier als auch einen Galerieraum angemie-
tet, in dem er seine Werke prasentiert.

Die Beziehung zu einigen Kunden spielt sich
zum Teil auf sehr personlicher Ebene ab, so-
dass manche Gesprache auch im privaten
Bereich stattfinden. ,Wir haben die Erfahrung
gemacht, dass fiir viele Sammler auch der
Kiinstler und dessen Personlichkeit eine we-
sentliche Rolle spielen. Wenn wir Kunden zum
Gesprach in unsere Wohnung bitten, sehen sie,
in welchem Umfeld unsere Kunst entsteht, wie
sie tagtdglich angewendet wird. Sie nehmen
wahr, welches Ambiente Kunst schaffen und
welches Lebensgefiihl sie im Alltag vermitteln
kann", meint Ines Hasenberg hierzu.

Aus diesem Grund wenden sich die
Hasenbergs auch einer Zielgruppe zu, die sich
stark von der dlteren Sammlergeneration un-
terscheidet: ,Unsere Kunden kaufen Arbeiten,
die in ihr Wohnkonzept passen, Kunst, mit der
man lebt, die man benutzt, keine, die allein
zum Betrachten gedacht ist. In diesem Sinne
kann man unsere Arbeit als ,Lebensstil-Kunst'
ansehen, die in der Wertschatzung nicht zwi-
schen angewandt und frei unterscheidet”, er-
klart Christoph Hasenberg. Da sich die kera-
mische Szene in den letzten Jahren stark ver-
andert, das Sammlerpublikum ein anderes ge-
worden ist, steht fiir beide Kiinstler fest, dass
sich auch das Bild der Keramikerln nach auRen
einem Wandel unterziehen muss. Er duBert
hierzu: ,Meiner Ansicht nach sollten Keramiker
selbstbewusster und extrovertierter auftreten,
Sie sollten lernen, sich besser zu inszenieren
und innerhalb der Gesellschaft
Standpunkt, ebenfalls Kulturschaffende zu
sein, vehementer vertreten. Dabei spielt das
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Verkaufsausstellung

Thema Vermarktung eine groBe Rolle." We-
sentlich erscheint ihnen, sich konstant zu zel-
gen, am Ball zu bleiben, professionell und zu-
verldssig zu arbeiten. Dass Ines Hasenberg tag-
lich auBer montags in der Verkaufsgalerie an-
zutreffen ist, erklart sie folgendermaRen: ,Uns
ist wichtig, standig prasent zu sein. Viele
Kunden schrecken vor einem Telefonat zurtick,
um einen Termin auszumachen.”

Sie nehmen an ca. 15 Keramikmarkten im
Jahr teil. Dadurch haben sie sich einen grof3en
Kundenstamm aufgebaut, der sich nicht
scheut, auch weite Strecke zurlickzulegen, um
an den beliebten jahrlich stattfindenden Ver-
anstaltungen wie Hausausstellungen und an
den offenen Adventssamstagen teilzunehmen.

Obwohl sich beide verschiedenen Ma-
terialien widmen und sehr unterschiedlich ar-
beiten, ist ihr Sammlerpublikum dasselbe.
Interessanterweise entdecken die Kunden zu-
erst die angewandt orientierte Kunst von
Ines Hasenberg fiir sich, bevor sie auf die
Bilder und Plastiken von Christoph Ha-
senberg aufmerksam werden und sich zum
Kauf seiner Arbeiten entschlieBen. ,Der erste
Kontakt lauft (iber meine Frau”, so Christoph
Hasenberg und sie fiigt hinzu: ,Im Grunde
verwirklicht sich jeder auf seine eigene
Weise. Wir hatten und haben kein geschrie-
benes gemeinschaftliches Die
Symbiose aus Angewandter und Bildender
Kunst hat sich einfach so ergeben.”

Konzept.

Die Auftragslage beider ist mehr als gut. Sie
kommt haufig gar nicht dazu, Neues auszu-
probieren und eigene, freie Ideen umzusetzen.
Dies fithrt so manches Mal zu einem inneren

Zwiespalt, weil die Zeit nicht reicht, um Stiicke
fiir Wettbewerbe anzufertigen. ,Ich muss mich
oft entscheiden, ob ich fir meine Sammler
oder fiir eine wichtige Ausstellung arbeite.
Dann gehen fiir mich meist die Kunden vor."

Seiner mittlerweile fast zwanzig Jahre wah-
renden Tatigkeit als Lehrer an der Fachhoch-
schule in Hohr-Grenzhausen bringt Christoph
Hasenberg ebenso viel Begeisterung und Enga-
gement entgegen wie seiner Arbeit als Kiinstler,
Da seine Schiilerlnnen in ihm nicht allein den
Lehrer, sondern den mitten im Leben stehen-
den Kiinstler sehen, vermittelt er ein hohes
Mal an Glaubwiirdigkeit. Sie profitieren in je-
dem Fall von seinen personlichen Erfahrungen,
weil er das, was er lehrt, unmittelbar lebt.

Uber ihre Situation, mehrgleisig zu fahren,
scheinen Hasenbergs nicht unglicklich zu
sein. Sie strahlen eine innere Zufriedenheit
und Ausgeglichenheit aus, weil sie wissen,
woran, und vor allem, fur wen sie arbeiten,
Ihre Sammlerlnnen sehen auf der einen Seite
langlebige Qualitat, aber auch die Liebe und
Leidenschaft, die beide ihrer Arbeit entge-
genbringen, und mit wie viel Herzblut sie an
ihrer Arbeit hingen. Dies nach aufen zu
kommunizieren ist vielleicht auch einer der
Faktoren ihrer erfolgreichen Symbiose.

Die Arbeits- und Lebensform von Christoph
und Ines Hasenberg bietet keine allgemein-
glltigen Patentlosungen fiir den Erfolg, den
man mit Kunst erzielen kann. Sie haben fiir sich
eine adaquate Weise gefunden, die Mut macht
und eventuell Anhaltspunkte geben kann, wie
angewandte und bildende Kunst miteinander
Hand in Hand gehen kénn(t)en.
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